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Dans quelques heures, 2011 fera son entrée avec son lot de promesses et d’espoirs.
Au cours de cette année, la rédaction a mis tous ses efforts dans la livraison 
quotidienne d’informations vérifiées et utiles pour nos lecteurs. Parfois 
l’accouchement s’est fait dans la douleur, mais nous mettons un point 
d’honneur à maintenir la qualité de notre support.
Les retours que nous avons, nous indiquent que nous sommes en ligne avec 
vos attentes, mais que nous avons encore des progrès à faire pour continuer 
à mériter votre confiance.
Loin de toute visée sensationnaliste, notre approche est factuelle autant que 
qualitative, loin du bruit néfaste de la rumeur comme de celui de la propagande, 
notre journal, indépendant, tire sa force de vous, sa communauté de lecteurs.
Afin de mieux vous servir, nous avons travaillé sur une nouvelle maquette qui 
sera dévoilée courant janvier. Plus aérée, plus dynamique, elle est le fruit de 
la concertation avec celles et ceux d’entre vous qui ont bien voulu partager 
leur vision avec nous.
Le secteur de la presse connaît un chamboulement important au niveau mondial. 
Le contenu, comme la forme doivent évoluer en tenant compte des nouvelles 
aspirations et des nouvelles configurations rencontrées. 
Le Soir échos met tout en œuvre pour accompagner cette évolution et 
continuer à vous apporter chaque jour une information de qualité, que 
ce soit dans sa version papier ou  électronique dont le succès dépasse les 
frontières nationales.
Faire le bilan de l’année écoulée est aisé : nombre de réformes réalisées ou en 
cours inscrivent le Maroc dans une dynamique vertueuse, confirmée par la 
confiance des institutions internationales, l’impact modéré de la crise sur notre 
économie et le développement humain, sans lequel tout le reste ne vaudrait rien.
Pour la nouvelle année, la réforme de la Justice, l’Éducation, l’Emploi, le climat 
des Affaires, la Régionalisation et l’Environnement resteront les priorités du 
pays, ainsi que l’affirmation de notre poids sur la scène régionale. Chacun 
de ces dossiers nécessite l’implication de chacun d’entre nous. Pour notre 
part, nous continuerons à alimenter les débats et à vous fournir les clés qui 
contribuent à la recherche de solutions dans vos réflexions respectives.
En vous remerciant de votre confiance, l’équipe du journal «Le Soir échos» 
vous présente ses meilleurs vœux.
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« Le Maroc sera la tête 
de pont pour que Gint Atlas 
se développe en Afrique »

Pouvez-vous nous donner 
une idée sur votre société? 
Gint Atals est un bureau d’études et 
d’ingénierie qui se positionne sur le 
marché de la sécurité des biens et 
des personnes. Il vient dernièrement 
d’ouvrir un bureau de représenta-
tion au Maroc.Son produit phare, le 
Vigitower a été testé puis positionné 
en surveillance opérationnelle dans 
le cadre de secteurs d’activités et 
dans des conditions de localisations 
géographiques et météorologiques 
particulièrement exigeantss.

Pourquoi avoir choisi de 
vous implanter au Maroc? 
Gint Atlas a décidé de s’implanter 
au Maroc pour de multiples raisons. 
D’abord la proximité physique et 
culturelle avec la France avec laquelle 
il a signé plusieurs accords de libre 
échange. Sans parler de la stabilité 
politique qui rassure les investisseurs. 
Mieux encore, le Maroc jouit d’une 

main d’œuvre jeune, qualifiée et bon 
marché. À noter également que le 
Maroc est un pays qui connaît un déve-
loppement remarquable. Plusieurs 
entreprises étrangères opérantes dans 
différents domaines ont été implé-
mentées dans les derniers années.

Qu’en est-il de vos pers-
pectives de croissance ? 
On a lancé sur le marché marocain nos 
différents produits, et on va essayer de 
diversifier au maximum, notre offre 
pour pouvoir acquérir quantitative-
ment et qualitativement, de nouveaux 
clients. Côté distribution : On a visé 
les grandes villes au départ et on visera 
ensuite toutes les villes du royaume. Il 
est à souligner que notre stratégie de 
communication doit viser, au départ, 
les grands groupes puisqu’ils sont plus 
aptes à s’engager dans ce domaine. Je 
tiens à préciser enfin que le Maroc sera 
la tête de pont pour que Gint Atlas se 
développe en Afrique. 


